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OKB team Limburg

Regiovoorzitter: 
Sjra Clerkx
Team van 35 adviseurs. 

team-limburg@ondernemersklankbord.nl
06-25065671
www.ondernemersklankbord.nl

Ondernemersklankbord (OKB) helpt 
jaarlijks in Limburg ruim 700 
bedrijven.  
Landelijk zelfs 2.800.
OKB wordt gesubsidieerd door: 
Ministerie van Economische Zaken, 
Rabobank, Provincie  Limburg en 
diverse gemeenten.

De vrijwillige en onbetaalde OKB 
adviseurs werken  
belangeloos en onafhankelijk.

Advies op maat voor:
• Hulp	bij	aanvraag	BBZ krediet
• Bedrijfsbegeleiding
• Marketing
• Financieel	advies
• Startersbegeleiding
• Opvolging
• Bedrijfsbeëindiging
• Bedrijfsovername
• Faillissementspreventie
• Natuurlijk	zijn	wij	ook	een

klankbord voor de ondernemer

Wat is het?

Ondernemersklankbord is een 
onafhankelijke stichting van 
ondernemers, directeuren,  
managers en specialisten die hun 
actieve loopbaan hebben beëindigd. 
Zij stellen vanuit maatschap-pelijke 
betrokkenheid hun jaren-lange 
kennis en praktijkervaring 
belangeloos ter beschikking aan 
ondernemers in het MKB, de 
agrarische sector en maatschap-
pelijke en culturele organisaties. Ze 
staan hen bij in hun onder- 
nemersvraagstukken. Op alle 
vlakken van de bedrijfsvoering en 
in iedere fase van de onder-neming 
kunt u op ondersteuning en 
begeleiding van stichting 
Ondernemersklankbord rekenen. 

Btw-aangifte gemist? 
Wat je moet doen
Ging er eind juli iets mis met je kwartaalaangifte omzetbelasting (btw-aangifte)? Zo beperk je de 
schade.
De meeste ondernemers moeten ieder kwartaal aangifte voor de omzetbelasting (ofwel btw-
aangifte) doen. Voor de afgelopen kwartaalaangifte stond de deadline op 31 juli. Ging het niet goed? 
Zoek in onderstaande situaties welke op jou van toepassing is en lees wat de gevolgen zijn:
Situatie 
1: aangifte te laat ingediend
2: aangifte wel ingediend, niet op tijd betaald
3: Minder betaald dan op aangifte staat
4: Je ontdekt na de aangifte een fout
5: je deed het met opzet verkeerd (of dit denkt de Belastingdienst) 
Neem contact op met de Belastingdienst

Lees het artikel op:
https://www.ikgastarten.nl/belasting/soorten-belastingen/btw-aangifte-gemist-lees-hier-wat-je-
moet-doen?
profileid=4407715&profilesource=Copernica&utm_source=Ikgastarten&utm_medium=Nieuwsbrief&
utm_campaign=weeknr2017-30

Ondernemersklankbord 
(OKB) helpt het MKB

• Maatwerk: advies speciaal voor u
• Effectief: traject van 6 maanden
• Goedkoop: minimum donatie € 150, voor 6 maanden advies
• Dichtbij: adviseur in uw regio
• Verwant: voor ondernemers door ondernemers
• Deskundig: expertise en praktijkervaring

Meer info over een hulp/adviestraject:
06-25065671. Sjra Clerkx.
team-limburg@ondernemersklankbord.nl
www.ondernemersklankbord.nl
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Agrarische ondernemer. Neem a.u.b. contact op met 
Ondernemersklankbord (OKB)

Een duurzame bedrijfsvoering, een stevige marktpositie, de boer op 
met innovatieve ideeën: er wordt veel van agrarische ondernemers 
gevraagd. Ondernemersklankbord (OKB) biedt hulp/advies.

Even sparren?

Als (agrarische) ondernemer moet u voortdurend keuzes maken. Daar 
zou u misschien best advies bij kunnen gebruiken van iemand die al 
met het bijltje gehakt heeft. Stichting Ondernemersklankbord (OKB) 
kan u helpen. Onze adviseurs hebben hun sporen als ondernemer 
verdiend en fungeren met hun kennis en ervaring als klankbord en 
sparringpartner.

Veel kennis en ervaring!

Of het nou om een bedrijfsplan, marketing, productontwikkeling of 
bankzaken gaat, onze adviseurs helpen u en zorgen voor optimale 
begeleiding. Zonder op de stoel van de ondernemer te gaan zitten. 
Want u bent en blijft degene die beslist. De OKB-adviseurs van team 
Limburg zijn werkzaam geweest in uiteenlopende sectoren en kennen 
als geen ander het klappen van de zweep van het ondernemerschap.

Meer info over een hulp/adviestraject:
06-25065671. Sjra Clerkx.
team-limburg@ondernemersklankbord.nl
www.ondernemersklankbord.nl

Een goede verzekering is ook voor zzp’ers belangrijk!

Steeds minder zzp'ers zijn verzekerd.

Vier op de vijf zzp'ers zijn niet verzekerd tegen 
arbeidsongeschiktheid en een kwart heeft geen 
pensioenvoorziening getroffen. De meest genoemde reden is dat zij 
het niet kunnen betalen, blijkt uit onderzoek onder ruim 6000 
ondernemers, door TNO en het Centraal Bureau voor de Statistiek 
(CBS). Het aantal verzekerden daalt zelfs ten opzichte van 2014, al 
gaat die daling wel minder hard dan tijdens de crisisjaren. Uit de 
cijfers blijkt wel dat zzp'ers vaker positief zijn over hun financiële 
situatie dan twee jaar geleden. Toch bestempelt nog altijd minder 
dan de helft (47 procent) de financiële situatie van de onderneming 
als goed tot zeer goed. Bijna een kwart van de kleine zelfstandigen 
geeft aan er financieel matig tot slecht voor te staan.

Ondernemersklankbord (OKB) biedt u belangeloos en onafhankelijk 
hulp/advies aan om uw financiële positie te verbeteren.

Meer info over een goede verzekering?
06-25065671. Sjra Clerkx.
team-limburg@ondernemersklankbord.nl
www.ondernemersklankbord.nl
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 Slimmer inkopen loont

Vergroot je winst: bespaar tijd en geld

De makkelijkste manier om meer winst te maken met je bedrijf is 
door je kosten omlaag te brengen, dus door slimmer in te kopen. In 
dit artikel geven we je een paar strategieën om je inkoopkosten te 
verlagen, minder tijd aan inkoop te besteden en je positie als klant bij 
je leverancier te versterken.
Je inkoop is eigenlijk alles waar een factuur tegenover staat, van je 
paperclips tot je uitzendkrachten. Het zijn alle kosten die je maakt 
voor je bedrijf, behalve de kosten voor je personeel en bijvoorbeeld 
rente op een lening. Voor de meeste bedrijven bestaat zo’n 70 
procent van hun omzet uit inkoop. Het is dus de moeite waard om 
hier eens wat langer bij stil te staan.
Want door slimmer in te kopen kun je:
• Tijd besparen, voor jou of je medewerkers;
• Je administratie makkelijker maken;
• Meer inzicht krijgen in waar je geld naartoe gaat;
• Een lagere prijs of betere voorwaarden bedingen bij je
leverancier

Maak een overzicht

Slim inkopen begint bij het in kaart brengen van je hele inkoop. Ga 
eens na wat je allemaal koopt, en bij wie allemaal. Vaak bestellen 
ondernemers 80% van wat ze nodig hebben bij 20% van hun 
leveranciers. De overige 20% wordt bij 80% van de leveranciers 
besteld. Vaak zijn dit de artikelen waar je bedrijf niet om draait, maar 
die je toch nodig hebt zoals je kantoorartikelen, koffie en thee en wc-
papier.
Is dit bij jou ook het geval? Dan besteed je relatief veel tijd en moeite 
aan goederen die niet bepalend zijn voor je winst. Want deze 
producten moeten allemaal worden besteld, je moet contact 
onderhouden met de leveranciers, de producten moeten worden 
opgehaald of aangenomen én de aankoop moet worden verwerkt in 
de administratie. Dat is tijd van jou of een medewerker, en kost je dus 
geld.
Het verwerken van een factuur kost ongeveer een tientje 
(elektronisch) tot meer dan 20 euro (standaard). De moeite waard 
dus om te zorgen voor minder binnenkomende facturen! Veel grotere 
bedrijven hebben een medewerker of een afdeling die belast is met 
inkoop, of het wordt erbij gedaan door de office manager of 
bedrijfsleider. Hoe minder tijd zij kwijt zijn met het inkopen van de 
kantoorartikelen et cetera, des te meer kunnen zij focussen op de 
essentiële bedrijfsgoederen.

Een bijkomend voordeel van het clusteren van je inkopen, is dat je een 
betere onderhandelingspositie krijgt bij je leverancier. Je wordt immers 
een betere klant voor hem, dus hij zal ook meer moeite voor je willen 
doen. Misschien kun je korting krijgen bij grote bestellingen, of betere 
afspraken maken over je betaaltermijn, de aflevering of de specificaties 
van het product. Misschien kan je leverancier ook bijvoorbeeld een deel 
van je voorraden beheren of een ander product dat jij nodig hebt voor jou 
bestellen en tegelijk met je andere producten aan jou leveren. Ook grote, 
bekende groothandels kunnen afspraken maken met hun zakelijke 
klanten als die grotere bestellingen doen. Kijk eens wat er mogelijk is.

Tip 2: Kijk kritisch naar je producten

Heb jij veel verschillende leveranciers omdat je allemaal hele specifieke 
producten inkoopt, die je nergens anders kunt krijgen? Kijk eens kritisch 
naar je assortiment en de spullen die je gebruikt en verplaats je in je 
klant. Wat vindt die nou écht belangrijk, waarvoor komt hij bij je? Heb je 
echt al die specifieke producten nodig, of kun je ook gaan voor meer 
generieke producten, die je tegelijk met andere benodigdheden kunt 
inslaan? Ook standaardiseren verbetert je inkoopproces: je gebruikt 
minder verschillende dingen en koopt meer van hetzelfde, dus sta je 
sterker bij je leverancier en ben je minder tijd kwijt aan het bestellen en 
de administratie.
Wees ook kritisch bij het kopen van de producten die je zelf gebruikt: 
welke functies hebben jij en je medewerkers nou echt nodig? Moet je wel 
de allernieuwste computers hebben, of is een goedkopere optie ook goed 
genoeg? Ook bij diensten wordt vaak te veel ingekocht: gebruik jij alle 
services die bijvoorbeeld je accountant je in je abonnement biedt? Zorg 
dat je weet waar je recht op hebt en waar je voor betaalt en gebruik dit 
ook, of onderhandel opnieuw zodat je alleen betaalt voor wat je 
daadwerkelijk nodig hebt.

Tip 3: Koop online

Je bespaart veel tijd als je je inkopen online kunt doen. De artikelen 
worden gewoon bij je op kantoor gebracht, je hoeft niets meer zelf op te 
halen. Ook heb je je bestellingen en facturen meteen digitaal, dus je kunt 
ze snel in je boekhouding verwerken en hebt altijd overzicht op wat je 
inkoopt. Online winkelen is tegenwoordig ook snel: iets wat je bij 
bijvoorbeeld bol.com voor 12.00 bestelt, wordt dezelfde dag bezorgd. 
Spullen die voor 23.59 zijn besteld, komen een dag later. Als je zo snel 
nieuwe producten kunt krijgen, hoef je zelf minder voorraden aan te 
houden. Ook zo bespaar je geld, want je hebt minder ruimte nodig en 
hoeft minder tijd te besteden aan het beheer.
Online winkels zoals bol.com hebben ook zakelijke accounts, waarmee je 
meerdere werknemers voor jouw bedrijf kunt laten bestellen. Je 
bestellingen en facturen worden in één overzicht verzameld en je mag 
een factuur binnen 30 dagen betalen.

Tip 1: Cluster je inkopen

Een van de eerste technieken om slimmer in te kopen is dan ook het 
clusteren van je inkopen: haal meer bij dezelfde leverancier. 
Kantoorartikelen en dergelijke kun je vaak bij dezelfde (online) 
groothandel bestellen. Misschien is deze winkel niet voor elk product 
het allergoedkoopst, maar omdat je in één keer bestelt, de producten 
samen worden bezorgd en je maar één factuur krijgt, bespaar je 
zoveel tijd en moeite dat het alsnog minder duur is. Een online 
platform als bol.com heeft bijvoorbeeld meer dan 15 miljoen 
artikelen. Vrijwel alles wat je nodig hebt voor kantoor of organisatie 
kun je hier vinden. Of je nu inkoopt voor een kinderdagverblijf en 
luiers, speelgoed, schoonmaakproducten en koffiebekers nodig hebt 
of office manager bent bij een websitebouwer en de nieuwe laptops 
en accessoires, maar ook de pingpongtafel, relatiegeschenken en een 
goede koelkast bestelt, verder zoeken hoeft dan niet.

Meer info over slim inkopen
06-25065671. Sjra Clerkx.

team-limburg@ondernemersklankbord.nl 
www.ondernemersklankbord.nl


